UNG & ERKE

Die tiefgehende Anal se der regionalen
Marktdynamik. Datengetrieben, strategisch und
auf den Punkt fir Eigentiimer und Investoren.

ADNERUNDPARTNER.DE
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02 — VORWORT

RICHARD ADNER

INHABER & IMMOBILIENEXPERTE

Seit Uiber zwei Jahrzehnten analysieren wir den
Immobilienmarkt in Braunschweig. Unser Anspruch:
Nicht nur Daten sammeln, sondern Zusammenhange

lbersetzen.

ZUM VOLLSTANDIGEN MARKTBERICHT 2026

JETZT LESEN

»DER MARKT
BELOHNT
DIEJENIGEN, DIE
TIEFE STATT
OBERFLACHE
SUCHEN."

Sehr geehrte Leserinnen und Leser,

der Immobilienmarkt in Braunschweig steht 2026 an einem
strategischen Wendepunkt. Nach den volatilen Jahren der
Zinsanpassungen sehen wir nun eine klare Bodenbildung
und eine Ruckkehr der Transaktionsdynamik. Doch die

Vorzeichen haben sich grundlegend verschoben,

Es reicht nicht mehr aus, lediglich die Lage zu bewerten. Wir
erleben eine beispiellose Spreizung des Marktes, getrieben
durch energetische Standards und Sanierungskosten.

Der ,Green Premium Effekt" ist keine Theorie mehr, sondern

harte monetare Realitdt bei jedem Notartermin.

Mit diesem Bericht legen wir Ihnen die tiefste und
detaillierteste Analyse vor, die aktuell fir Braunschweig
verflgbar ist. Wir haben 2.121 Transaktionen und ein
Volumen von 775,1 Mio. € nicht nur erfasst, sondern granular
fur Sie aufbereitet. Unser Ziel ist es, lhnen als Eigentimer,
Kéufer oder Investor die maximale strategische Orientierung

zu bieten.

Vertrauen entsteht durch Transparenz und Fakten. Lesen Sie
die Entwicklungen, verstehen Sie die Mechanismen und
treffen Sie darauf basierend Ihre Entscheidungen fir die
Zukunft.

,%thd, ;.-—’{’;‘a{he r



ADNER & PARTNER 03 — MARKTUBERBLICK 2026

MARKTBELEBUNG IN ZAHLEN

Der Markt gewinnt sichtbar an Dynamik. Mit einem Transaktionsvolumen von 775,1 Mio. € im
abgelaufenen Jahr zeigt sich eine klare Erholung.

GELDUMSATZ GESAMT TRANSAKTIONEN
775,1 22

)
Millionen Euro (+12,2 %) Kaufvertrage (+8,9 %)

DIE RUCKKEHR DES KAPITALS
Im Jahr 2025 floss wieder deutlich mehr Kapital in die WOHNUNGSBAUTATIGKEIT

Léwenstadt, was eine splrbare Belebung des Marktes
belegte. Der Gesamtgeldumsatz Uber alle

P tizierter Bedarf (bis 2020 5.000 WE
Immobiliensegmente stieg im Vergleich zum Vorjahr um 12, bbbl :
2 % auf insgesamt 775,1 Mio. €. Allein auf den Kernsektor
2 i ; : Aktueller Fehlbestand > 3.000 WE
der bebauten Grundstiicke entfielen dabei 514,0 Mio. €,
was einem deutlichen Zuwachs von 9,4 % entspricht. _ _
Zielsetzung bis 2035 12.200 WE

Es muss festgestelit werden, dass die Bautditigkeit im
Wohnungssektor hinter den Zielen zurtickbleibt. Die Stadt
reagiert mit langfristigen Planen.

Diese Entwicklung verdeutlicht, dass sowohl Investoren als
auch Eigennutzer wieder verstarkt aktiv sind. Trotz der
veranderten Zinslandschaft haben Kaufer und Verkaufer
wieder zueinander gefunden, was sich in einer um knapp 9
% gestiegenen Transaktionsfrequenz widerspiegelt.



ADNER & PARTNER 04 — PREISENTWICKLUNG

STRUKTURIERTE PREISDYNAMIK

Die Preisbildung verlauft nicht linear, sondern fachert sich stark nach
Segmenten und Baujahren auf. Detailwissen schitzt vor Fehlbewertungen.

ENTWICKLUNG @ QUADRATMETERPREISE (2021-2025)

2.520
2.350
2.280

: I I

2021 2022 2023 2024 2025
GLOCKENKURVE UM DEN MEDIAN WERTSTABILITAT IM BESTAND
Die meisten Eigentumswohnungen im Bestand bewegen sich Trotz der Preiskorrekturen der Vorjahre beweist der Braunschweiger
preislich rund um den Median von 2.410 €/m?. Deutlich hdhere Markt eine hohe Resilienz. Die Preise haben sich auf einem
Preise ab 3.500 €/m?® sind fast ausschlieBlich modernen Neubauten realistischen Niveau stabilisiert. Kaufer honorieren gute
oder energetisch kernsanierten Objekten vorbehalten. Diese Bausubstanz und innerstadtische Lagen weiterhin mit

Verteilung demonstriert die Zweiteilung des Marktes. lberdurchschnittlichen Kaufpreisfaktoren.



ADNER & PARTNER

05 — FOKUS ENERGIEEFFIZIENZ

DER ZUSTAND
DIKTIERT DEN
PREIS

Der ,,Green Premium Effekt” am
Braunschweiger Markt.

Der Immobilienmarkt in Braunschweig wandelt sich
grundlegend. Wahrend friiher die Lage das alleinige
Kriterium war, bestimmt heute die Energieeffizienz
maBgeblich den Preis. Angesichts gestiegener
Energiekosten und der Vorgaben durch das
Gebdudeenergiegesetz (GEG) bewerten Kaufer den
Investitionsstau einer Immobilie heute viel kritischer als
noch vor wenigen Jahren.

ABSCHLAGE BEI ALTBAUTEN

Objekte, die energetisch nicht auf dem neuesten Stand sind, missen
Preisabschldge hinnehmen, um die Sanierungskosten fir den Kaufer
auszugleichen. So sank der Durchschnittspreis fir Ein- und
Zweifamilienhduser der Baujahre bis 1949 in Braunschweig um rund
10,5 % (von 380.000 € auf 340.000 €).

Bewerten fur den guten Zweck

Anstelle einer klassischen Marktanalyse
flhren wir gegen diese eine Spende
zugunsten des Kinderhospizes Ldwenherz
durch. So verbinden wir fundierte Analyse mit
sozialer Verantwortung.

FAZIT FUR EIGENTUMER

Der ,energetische Abschlag” ist im Markt angekommen. Fur
Verkaufer dlterer Immobilien bedeutet dies jedoch nicht, dass ihre
Objekte unverkauflich sind. Vielmehr ist eine realistische
Preisfindung, die den Sanierungsaufwand transparent beriicksichtigt,
der absolute Schiissel zum Erfolg in 2026.




ADNER & PARTNER 06 — EIN- & ZWEIFAMILIENHAUSER

DER INDIVIDUELLE
HAUSERMARKT 122 Mio. €

UMSATZVOLUMEMN 2025

Den zweitgriBten Umsatzanteil bei Wohnimmaobilien erwirtschaften die Ein- und
Zweifamilienhduser ein. In diesem Segment zeigt sich eine klare Konzentration im
mittleren Preisbereich, wahrend das Luxussegment eine eigenstandige Dynamik
entwickelt.

@ VERKAUFSPREISE NACH BAUJAHRESKLASSEN

BAUJAHR BRAUNSCHWEIG 2025 VORJAHR (2024)
Bis 1949 340,000 €
1950 bis 1977 365.000 €
1978 bis 1980 414.000 €
1991 bis 2010 538.000 €
20711 bis 2022 958.000 €
Ubergriff 380.000 €

HAUFIGSTE PREISKLASSE SPITZENPREISE MODERNE OBJEKTE

22)

itzenp

KONZENTRATION IM MITTLEREN PREISSEGMENT

Anzahl der Kauffélle in den Preisklassen in TSD. € ZUSAMMENFASSUNG

R Die Analyse zeigt eine deutliche
Konzentration der Kauffalle im
mittleren Preissegment. Wahrend
das Luxussegment stabil bleibt,
bildet die Preisklasse zwischen

4
1 1 350.000 € und 500.000 € den
" Schwerpunkt des
|
0 Marktgeschehens bei Ein- und
8 Zweifamilienhdusern.
6 6 66 b
5
i i i
7 2 1 2
11 2 2
1 1 I I 1 I 1 1 1 I
=« =il ulllaxl
W 0O W Qo @ 0¥ 0 (=T T =IO A= T = - = I O« T < O = I+ T = .+ I = I =
oMb KD NB S o g s N @ KON BAKOND S DR
= T ° F " BN N N 1 f TN T DY LU L OO0 R @ MMAMMODDR
By v v v vy VoY Yoy R R e i
g 0 & & iR & 4 ¥ & 8 1 ® g 4 ¥ R B B T 24 B & ®
: a a 8 8 B8 4 & &8 84 & B8 4 &8 5 A 8B B & & 8 & ‘:
] n o g e 0oNnoe (- - T - T - -
h2 =R R HBEWHE EGEEBERRRR




ADNER & PARTNER 07 — REIHENHAUSER & DOPPELHAUSHALFTEN

WERTSTABILITAT IM
FAMILIENMARKT

Dieses Segment erweist sich als duBerst
wertstabil: Der Geldumsatz stieg um 10,8 % auf
83,05 Mio. € an.

Reihenhauser sind aufgrund ihrer kompakten Bauweise und der
damit verbundenen Energieeffizienz besonders bei jungen Familien
gefragt. Der baujahreslbergreifende Durchschnittspreis kletterte in
diesem Segment auf 310.000 €, wobei moderne Neubauten mit bis
Zu 650.000 € gehandelt werden.

Dieses Segment gilt als der liquide ,Volumenmarkt” flir Familien in
Braunschweig und weist eine sehr enge Preisverteilung auf.
Reihenh&duser bieten den kosteneffizientesten Einstieg in das
Wohneigentum mit Garten.

HAUFIGSTE KLASSE NEUBAU SPITZE TRANSAKTIONEN

250.000 € 650.000 € 258

ERKENNTNIS FUR EIGENTUMER

Dass die Verteilung hier so massiv unter der 350.000-Euro-Marke konzentriert ist, ist belegt, dass dieses Segment vor allem
preisbewusste Kaufergruppen anspricht, fir die ein freistehendes Haus finanziell nicht erreichbar ist. Die Preisstabilitat ist hier am
hdchsten, da die Nachfrage den Bestand kontinuierlich steigert.

Anzahl der Kauffalle in den Preisklassen in TSD.€
ANALYSE DER VERTEILUNG

L
0

Die Grafik verdeutlicht die
signifikante
Marktkonzentration im
Segment unter 350.000 €.

]
L]

Dies unterstreicht die Rolle der
Reihenhduser als wichtigstes
Einstiegssegment flr Familien. Die
enge Preisstaffelung deutet auf eine
hohe Marktliquiditat und eine sehr
homogene Nachfragestruktur hin.
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DAS RUCKGRAT DES

08 — EIGENTUMSWOHNUNGEN

1.063

VERKAUFTE EINHEITEN

IMMOBILIENMARKTES

Der Markt fiir Eigentumswohnungen setzte 2025 seinen Erholungskurs fort. Der Geldumsatz stieg

um 13,2 % auf 222,6 Mio. €. Das Wohnungseigentum stellt mit Gber 50 % aller Vertrage das

transaktionsreichste Segment dar.

Bis 1949 2.570 € { m?
1950 bis 1977 2130 € / m?
1978 bis 1990 2.390 € /m?
NEUBAU (AB 2023) 4.980€/m?

Die enormen Preisunterschiede zwischen dem Massenbestand der 60er/70er
Jahre und modernen Meubauten definieren den Markt.

MEDIAN & GLOCKENKURVE

Der Wohnungsmarkt zeigt die stabilste und am deutlichsten
zentrierte Verteilung im gesamten Stadigebiet. Wir sehen eine
klassische Glockenkurve um den Braunschweiger Median von 2.410
€/m?,

HAUFIGSTE PREISKLASSE

2.000 € bis 2.250 €/m?

99 Kauffalle

ZWEITHAUFIGSTE KLASSE

2.250 € bis 2.500 €/m?
90 Kauffalle
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Die Dominanz der Klasse um 2.100 €/m? ist auf das groBe Angebot
an Bestandsobjekten der 1950er bis 70er Jahre zuriickzufiihren.
Transaktionen in hohen Klassen (ab 4.000 €/m?) sind vorhanden, im
Vergleich zum Massenmarkt aber deutlich geringer.



ADNER & PARTNER 09 — ANLAGEIMMOBILIEN

DAS COMEBACK DER INVESTOREN

STABILITAT & RENDITE

MISCHOBJEKTE ZINSHAUSER

WOHN- & GESCHAFTSHAUSER REINE MEHRFAMILIENHAUSER

150,7 Mio. € 94,08 Mlo €

Umsatzvolumen (+2,2 %

Ein extrem starkes Segment. GroBvolumige Objekte in Die Transaktionsfrequenz bei Mehrfamilienhausern im
Mischlagen (Wohnen & Gewerbe) werden stark Stadtgebiet ist zuletzt um 53,7 % nach oben geschnellt.
nachgefragt, was das Vertrauen in die Braunschweiger Ein klares Indiz fir institutionelles und privates
Infrastruktur belegt. Investoreninteresse.

KAUFPREIS-VERVIELFALTIGER STRATEGISCHE MARKTEINORDNUNG
Fiir Kapitalanleger ist neben dem reinen Kaufpreis die nachhaltige Rentabilitat
' x entscheidend. In Braunschweig hat sich das Preisgeflige flr Renditeobjekte stabilisiert. Da

die Transaktionsfrequenz massiv gestiegen ist, gewinnt die prazise Kaufpreispriifung
der Jahresnettokaltmiete : . i

mittels Rohertragsfaktoren an Bedeutung. In erstklassigen Braunschweiger Lagen

akzeptieren Investoren eine geringere laufende Verzinsung zugunsten einer Uberlegenen

Wertstabilitdt und eines minimierten Mietausfallrisikos.



ADNER & PARTNER 10 — UNBEBAUTE BAUFLACHEN

DER GEHEIME CHAMPION?

BAUFLACHEN &
PROJEKTENTWICKLUNG

Geldumsatz stieg um spektakulédre 177,6 % auf 24,0 Mio. €.

DIFFERENZIERTE BETRACHTUNG DER ZAHLEN

Dieser Rekordwert ist in erster Linie auf den Geschosswohnungsbau zurtckzufihren, der ein Umsatzplus von 261,1 % verzeichnete.
Diese Zahlen sind jedoch analytisch exakt einzuordnen: Sie signalisieren weniger einen plotzlichen Neubau-Boom, sondern vielmehr
den finanziellen Abschluss langjahriger Planungsphasen.

Es handelt sich hierbei oft um grovolumige Grundstlckstransfers flr Projekte, deren Realisierung bereits vor geraumer Zeit

angestoBen wurde und die nun sukzessiv in die Fertigstellung gehen. Das Angebot an neuen Projekistarts bleibt weiterhin deutlich
hinter dem tatsachlichen Bedarf zurtck.

PRIVATE BAUHERREN STRATEGISCHE KONSEQUENZ FUR DEN BESTAND

+ 50 0 % Fur Immobilieneigentimer bedeutet diese langsame Neubauentwicklung: Die
/ Exklusivitat des Bestandes bleibt durch den schleppenden Nachschub an echten

Neu-Entwicklungen ein massiv wertstabilisierender Faktor. Solange das Ziel von

12.200 neuen Wohneinheiten nicht in greifbare Nahe riickt, behalt guter Bestand
seine Preismacht.
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11 — MIETMARKT

KONTINUIERLICHER
AUFWARTSTREND

Angebot trifft auf hohe Nachfrage: Wahrend sich Kaufpreise stabilisieren,
kennen die Mieten nur eine Richtung.

ZENTRALE PREISTREIBER

Zentralitat:
Nahe zum Stadtzentrum (,Braunschweiger Lowe") bringt einen
Zuschlag von +0,59 €/m?.

Energetik & Baujahr:
Moderne Gebdude (2016-2024) erzielen +1,84 €/m?. Veraltete
Standards erzwingen Abschlige.

Ausstattungshighlights:
Penthouse/Staffelgeschoss (+1,02 £/m?), komplette Einbaukiiche
(+0,66 €/m?).

MIETPREISBREMSE

Der qualifizierte Mietspiegel 2025 weist sine @ Mettakaltmiete von 7,60
£/m* aus. Bei Neuvermietungen darf die Miete max. 10 % darliber
liegen (Ausnahmen: Neubau ab 2014, umfassende Modernisierung).

E
i
o

©® BESTANDSMIETEN (JAN 2026)

0,49 €

Preistrend: +3,6 % (Vorjahr 9,16 €)

MARKTLUCKEN & CHANCEN

Mangel an 4-Zimmer-Wohnungen:

Zahl der Suchenden Ubersteigt das Angebot deutlich. Familien
finden kaum passenden Wohnraum.

Gesucht wird Flache:

In den Klassen 70-95 m? und 95-120 m? ist die Nachfrage signifikant
héher als das Angebot. Kleine Wohnungen (<50 m?) sind
vergleichsweise haufig am Markt.

Realistische Preiserwartungen:

Bei 2- bis 4-Zimmer-Wohnungen treffen sich Angebot und
Nachfrage bei @ 9 bis 10 £/m?. Ausnahme: 1-Zimmer-Apartments
(Angebote @ 11 € vs. Suchende @ 10 €).

T ys =N § = &N
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STRATEGISCHER AUSBLICK

12 — PROGNOSE 2026-2030

LANGFRISTIGE STABILITAT

BEVOLKERUNGSWACHSTUM

+ 28.000

Bis zum Jahr 2040 wird die Bevdlkerung in Braunschweig einen

Zuwachs von rund 10 Prozent erfahren. Die Einwohnerzahl steigt
voraussichtlich um 28.000 Menschen, was die Bildung von etwa
18.700 neuen Haushalten bedeutet.

NACHFRAGEUBERHANG

Die Folge dieser demografischen Entwicklung ist eine weiter
steigende Nachfrage nach Wohnraum. In Kombination mit den
aktuellen Neubau-Verzogerungen wird dies sowohl Miet- als auch
Kaufpreise langfristig stabilisieren und in guten Lagen weiter
verbessern.

MARKTPOTENTIAL

HAUSHALTS-BEDARF

+ 18.700

Prognostizierter Mehrbedarf an Wohneinheiten in
Braunschweig bis 2040.

KERN-SZENARIEN BIS 2030

1. POLARISIERUNG DURCH ESG

Der energetische Zustand wird zum ultimativen
Trennfaktor. Unsanierten Besténden drohen weitere
Preisabschlage, wahrend ESG-konforme Immobilien
(Energieklasse A/B) eine noch starkere ,Green
Premium” aufbauen. Die Preishildung erfolgt
zunehmend iiber konkrete Sanierungskosten.

2. ZINSUMFELD & INVESTOREN

Mit der Stabilisierung des Zinsniveaus kehren
Investoren sichtbar in den Markt zuriick.
Renditeobjekte in Braunschweig bieten ein attraktives
Risiko-Rendite-Profil im Vergleich zu den
Top-7-Metropolen.

3. INFRASTRUKTUR ALS ANKER

Die starke Wirtschaftsstruktur, die Technische
Universitat und Forschungsnetzwerke sichern den
Zuzug von Fachkraften und stiitzen die Kaufkraft im
stadtischen Wohnungsmarkt auf hohem Niveau.
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13 — STADTEIL-FOKUS STOCKHEIM

STOCKHEIM: DER
UNANGEFOCHTENE
FAMILIENFAVORIT IM SUDEN.

MIKROLAGEN-INTERPRETATION

Stéckheim hat sich Uber Jahrzehnte als die erste Adresse
fr Familien im Braunschweiger Siiden etabliert. Die
Symbiose aus herverragender Infrastruktur, die direkte
Anbindung durch die StraBenbahnlinie 1 und der hohe
Freizeitwert durch die N&he zum Stdsee schafft ein
einzigartiges Nachfrageprofil.

Der Markt ist hier durch einen extremen Bestandsschutz
gepragt. Fluktuation findet primar durch
Generationenwechsel statt, wobei Objekte oft den Markt
gar nicht erst &ffentlich erreichbar sind. Die Preisstabilitat
ist hier Uberdurchschnittlich widerstandsfahig gegentiber
makrodkonomischen Schwankungen.

ADNER & PARTNER INSIGHT

MARKTWERTE & PREISSPANNEN

Bestand Neubau | Saniert

Einfamilienhdauser

_I

3.000 €£/m? 5300 €/m?

Reihen-Doppelhduser

e

2.580 €/m* 4550 £/m?

Eigentumswohnungen

| S|

2,400 €/m* 4,280 £/m*

LFUr Eigentimer in Stéckheim gift: Der Faktor Zeit arbeitet flr Sie. Aufgrund der begrenzten
Neubaufldchen im Stiden bleibt das Angebot verknappt. Wir raten bei Verkaufsabsichten zu
einer diskreten Off-Market-Platzierung, um das Premium-Segment gezielt anzusprechen.”



ADNER & PARTNER 14 — STADTEIL-FOKUS MASCHERODE

MASCHERODE: EXKLUSIVES
WOHNEN AM WALDRAND.

MIKROLAGEN-INTERPRETATION MARKTWERTE & PREISSPANNEN

. . Bestand Neubau / Saniert
Mascherode vertritt clas Premlum—Segment des

Braunschweiger Siidens in Reinform. Die Lage am Rande

des Mascheroder Holzes bietet eine in der Stadt seltene —I

Einfamilienhduser

Kombination aus absoluter Ruhe, Naturverbundenheit und S100&/m 2500 €/m
dennoch schneller Erreichbarkeit der Innenstadt. Reihen-Doppelhduser
Das Kauferklientel zeichnet sich durch eine - ;

2660 €/m 4.675 €£/m

tberdurchschnittlich hohe Bonitdt und den Wunsch nach
Diskretion aus. Grundstiicke sind hier groBziigig
bemessen, was im stadtischen Vergleich zu sehr hohen |
Bodenrichtwerten flhrt. Die Fluktuation ist historisch 2,400 €/m” 4.260 €/m?
gering, was jedes Angebot zu einer Marktraritdt macht.

Eigentumswohnungen

ADNER & PARTNER INSIGHT

»In Mascherode kaufen Sie nicht nur ein Haus, sondern eine L ebensqualitdt, die nicht
reproduzierbar ist. FUr Investoren ist dieser Stadtteil aufgrund der Wertbestédndigkeit ein
,Safe Haven' Wir beohachten hier eine zunehmende Nachfrage nach energetischen
Kernsanierungen im High-End-Segment.”
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15 — STADTEIL-FOKUS RAUTHEIM

RAUTHEIM: DYNAMISCHER
WACHSTUMSMARKT IM WANDEL.

MIKROLAGEN-INTERPRETATION

Rautheim erlebt derzeit die massivste Transformation aller
Stadtteile im Braunschweiger Suden. Durch das
Neubauprojekt auf dem Geldnde der ehemaligen
Heinrich-der-Lowe-Kaserne ist ein modernes Wohnquartier
entstanden, das junge urbane Zielgruppen anzieht.

Dieser "Neubau-Puls" wirkt sich massiv auf die
Preisbildung im historischen dorflichen Kern aus. Wir
beobachten hier einen interessanten Kontrast: Wahrend
moderne Stadthauser Spitzenpreise erzielen, bieten
sanierungsbeddrftige Altbauten im Kern noch Potentiale fir
Projektentwickler und Eigennutzer mit handwerklichem
Geschick.

ADNER & PARTNER INSIGHT

MARKTWERTE & PREISSPANNEN

Bestand Neubau / Saniert

Einfamilienhduser

j——

3150 £/m? 4520 €m*

Reihen-Doppelhduser

[B

2660 €/m* 4.500 €/m?

Eigentumswohnungen

_————|

2.400 €/m* 4.250 €/m*

"Rautheim ist der Markt flr Portfolio-Diversifizierung. Das Gefélle zwischen Bestand und Neubau
hietet Chancen ftir Wertsteigerungen durch gezielte Revitalisierung. Wir prognostizieren hier

mittelfristig eine Angleichung des Preisniveaus an die Top-Lagen des Stdens.”
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16 — HOME STAGING

IMMOBILIEN MIT
HOMESTAGING
VERKAUFEN

So machen Sie Interessenten zu begeisterten
Fans.

Die Magie des Home Staging verzaubert Interessenten und
verwandelt Raume in ein Geflhl hochster ,Immotionalitat”.
Denn eine Immebilie ist mehr als vier Wande, Zimmer und
Quadratmeter - es ist die Vision eines neuen Zuhauses.

VERM LTUT

Hal

VIRTUELLES-BUHNE

Als moderne Losung fiir leerstehende oder
sanierungsbedirftige Objekte nutzen wir virtuelles Home
Staging. Mit fotorealistischen 3D-Visualisierungen machen
wir das Potenzial Ihrer Immaobilie sichtbar, noch bevor der
erste Pinselstrich getan wird.

EINE INVESTITION, DIE SICH AUSZAHLT

Home Staging ist kein Aufwand, sondern eine Strategie zur
Werterhaltung. Wir zeigen Ihnen, wie Sie aus |hrer Immobilie ein
begehrtes Objekt machen, das aus der Masse hervorsticht.

WEITERE INFOS ONLINE

DER EMOTIONALE VORTEIL

Menschen kaufen keine Hauser, sie kaufen
Lebensentwirfe. Wir inszenieren lhre Rdume so, dass die
Zielgruppe sich sofort darin sieht - die Basis flir einen
reibungslosen Verkaufsprozess zum Verkauf.




ENTSCHEIDENDER VORTEIL.

Der Immobilienmarkt verzeiht keine pauschalen Annahmen mehr. Wenn
Sie vor einer Kauf-, Verkaufs- oder Investitionsentscheidung stehen,
benotigen Sie belastbare Daten und eine strategische Organisation.

KONNTEN SIE VOM IMMOBILIENBOOM PROFITIEREN?

ERMITTELN SIE JETZT DEN WERT IHRER BERATLNGSTERMIN

VEREINBAREN

IMMOBILIE.

Georg-Eckert-Str. 5a, 38100 Braunschweig.

ADNER & PARTNER +49 531-61918748

EXKLUSIVE IMMOBILIENVERMITTLUNG ADNERUNDPARTNER.DE



